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Konkurrensverkets vision:

Valfard genom val
fungerande marknader
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Konkurrensverkets inriktning

 En prioriterad tillsyn med sarskilt fokus pa olagliga
direktupphandlingar och myndigheter som helt bortser fran
upphandlingslagstiftningen

* Snabb, relevant och aktuell information och vagledning

« Oppna upp for fler smé och medelstora foretag att delta i
offentlig upphandling
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Offentlig upphandling bygger pa
konkurrens

Utnyttja de konkurrensmojligheter som finns

Kraver god kunskap om marknaden och de leverantorer
som finns dar

Konkurrens mats ofta med antalet aktorer pa
marknaden

Detta ar nagot annat an det faktiska antalet
anbudsgivare

Det viktiga ar att anbudsgivarna upplever att det finns
konkurrens
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Pris och/eller kvalitet

« Utvardering enligt det ekonomiskt mest fordelaktiga
anbudet eller enligt lagsta pris

« Det vanliga ar att utvarderingen beror av bade en
kvalitetsdimension och priset

« Lagsta pris da fraga ar om standardvaror

« Bristande kunskap om vad som ska kopas leder latt till
fokusering pa enbart priset

- "Skrap kan man fa nastan gratis”

. Kuyalif o i cr cvalitetsd; .
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Finns det ett samband mellan pris
och kvalitet

» | vissa upphandlingar okar kvaliteten med stigande pris

 Man kan dock inte per automatik anvanda priset som
indikator for kvalitet utan kvaliteten maste undersokas

 Stora och valetablerade leverantorer anvander ofta sitt
varumarke som signal om kvalitet

« Lagt anbudspris for att anbudsgivaren raknar med
tilaggsuppdrag eller fler arbetstimmar

« Timpriset kan leda tanken fel. | det konkreta uppdraget
ar det ett jobb som ska utforas inte antalet timmar
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For upphandlare att beakta

» Identifiera och analysera det egna behovet och anpassa
krav och villkor efter detta

« Var klar och tydlig i forfragningsunderlaget
« Stall inte onodiga krav
 Undvik for stora och omfattande avtal/ramavtal

« Beakta sma och medelstora foretags mojligheter att
delta

» Inta ett leverantorsperspektiv for att undvika otydliga
krav
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For anbudsgivare att beakta

« Tareda pa fakta om den upphandlande myndigheten

« Bekanta dig i god tid innan upphandlingen med nu
gallande avtal/ramavtal

« Svara pa alla fragor i forfragningsunderlaget

« Var noggrann

« Ta itu med anbudsskrivningen omedelbart

« Stall fragor om forfragningsunderlaget ar oklart

* Ha en langsiktig planering infor anbudsgivningen
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